FLOTTENGESCHAFT

Wettbewerb im Flottenmarkt

Der Branchentreff

alt alle in Bewegung — Flotte!

290 Aussteller in Diisseldorf, darunter etliche aus dem Reifenmarkt

Flotte!

Der Branchentrefs

T M

Wihrend der oered Vieranstaltungstage Ende Marz
lockten immerhin 290 Aussteller von Flotte! Der Bran-
chentrell Tausende Fachbesucher in die Halle & der
Disseldorfer Messe und zeigten dabei einen Gberaus
== |ebhaften Flottenmarkt, in dem der Wettbewerb alle in
Bewegung hilt (Bild: NRZ/Amo Borchers)
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Seit Jahren schon zihit Flotte! Der
Branchentreff in unserem Markt
zu den wichtigsten Branchen-
events des Jahres. Auch wihrend
der zwei Veranstaltungstage Ende
Marz zeigte sich in Halle 6 der
Messe in Diisseldorf einmal mehr:
290 Aussteller und Tausende
Fachbesucher illustrieren einen
uberaus lebhaften deutschen und
auch europaischen Flottenmarkt,
in dem der Wettbewerb alle in
Bewegung halt. Dabei war das
Who's who der groBen Flotten-
dienstleister des hiesigen Reifen-
marktes genauso mit eigenen
Standen vor Ort wie etliche
andere Branchenunternehmen.

is vor wenigen Monaten leis-

teten sich immerhin rwei der

vier fihrenden Flottendienst-

leister des Reifenmarktes mehr
oder weniger ein Kopf-an-Kopf-Rennen
darum, wer derjenigen mit dem grifiten
Metzwerk im Land ist undwer folglich = zu-
mindest nominell betrachtet - die besten
Chancen im Wettbewerb um Leasingge-
sellschaften, Autovermieter und andere
Flotten und Firmenfuhrparks hat. Machdem
aul Betreiben von Point § Deutschland
aber das Gemeinschaftsunlernehmen
Servicequadrat - 2009 von Point S und
Top Service Team als Gegenpol zu den
Industrienetzwerken gegrindet = 2um
Jahreswechsel seinen Betrieb einstelite,
haben sich die Machlverhditnisse im hie-
sigen Flottenmarkt verschoben, Seither
sind nédmlich die deutschen Point-S-Ge-
sellschafter allesamt eingeladen, sich dber
Audils fir die Teilnahme am Servicenetz
von Driver Fleet Solution zu qualifizieren,
formell ein Geschéfisbereich der Piralli-
Partnergrganisation Driver Handelssysteme

Driver Fleet Solution stellt das gribte devische Floflenservicenetzwerk mil

mund 1.500 Standorten; laut : sei neben der Marklabdeckung
vor allem dig zukunfisweisende Abwicklungs- und Autorisicrungsplattform®
wichlig fur das Angebot [Bild: NREArno Borchers)

(Breuberg). Wie Stefan Starzner = in der Pirelli-Filialorganisation
Driver Reifen und Kiz-Technik fir die Vertriebsleitung B2B zustindig
= im Gesprach mit der NEUE REIFENZEITUNG erlauterte, stelle
man mit aktuell ,mehr als 1,200 Outlets® das groBte und damit vor
allem flachendeckende Servicenetzwerk fiir Geschaftskunden
in Deutsehland, Mehr als™? Laut dem Messekatalog von Flotte!
Der Branchentreff und dem Messestand befinden sich sogar
1.500 Standorte im Verbund von Driver Fleet Solution; die Audits
der neuen Partner liefen derzeit noch, sodass das Metawerk in
naher Zukunit eben weiter wachsen werde.

Fiir den B2B-Leiter sei die personliche Begegnung mit
Kunden und vor allem mit potenziellen Kunden von zentraler
Bedeutung fir den Geschéftserfolg im Flottengeschéft. Aufgrund
der Corona-Pandemie habe Driver Fleet Solution mehrere Jahre
lang an keiner Flotte!-Messe teilgenommen, war davor aber
regelmatig Aussteller.

Der .Neuanfang® war demnach auch fir Driver Fleat Solution
wichtig fir die Standortbestimmung im Markt, Wie Stefan Starzner
dazu erkidrte, fihre man auf einer Messe natirlich 2u zahllosen
Themen zahllose Gespriche. Das Topthema indes, das Ende
Marz in Disseldorf vieles Giberstrahlte, war das der E-Mobilitat
und ihrer Auswirkungen auf das Flottengeschéft. Dabei habe er
vor allem ein groBes Interesse der Messebesucher an spezrielien
Ganzjahresreifen fiir den Einsatz auf E-Autos = in kurz EVs genannt
-wahrgenommen, Dieser Trend sei dhnlich begrindet wie derim
klassischen Endverbrauchergeschaft, komme allerdings erst mit
einer gewissen reitlichenVerzogerung auch beiden B2B-Kunden
an. Dabei bringe gerade die Mobilitatswende auch viele neus
Marktteilnehmer hervor, wie sich auch auf der Flotte! mit den
Messestianden etlicher chinesischer Automobithersteller zeigle.

Die Partner im Servicenetz von Driver Fleet Solution seien aber
nichtnurin Sachen Reifen - obnun fiir den ganzjahrigen oder eben
den saisonalen Einsatz - und professionelles Reifenmanagement
fur viele Kunden im Markt erste Anlaufstelle. Sie kinnien dabei
bei ihrem Systemanbieter in der Breuberger Zentrale dazu auch
auf umfassende UnterstiitzungsmaBnahmen vertrauen. Dazu

i

[ [von links) sehen im
hiesigen Markt der Flottendmenstieister rwar @inerseits ¢ing gewissa
Sittigung, andererseils aber auch durchaus noch Wachstumspotenziale
(Bild: NRZfArno Borchers)

gehdre beispielsweise die zunehmeande Digitalisierung der Ab-
rechnungssysteme, welche die Prozesskosten senke, beim Parso-
naimanagement im Betrieb helfe (Stichwort: Arbeits- bzw. Fach-
kriftemangel) und das Niveau der erbrachten Dienstleistung
steigere.

Prozesskosten senken durch Digitalisierung, das ist auch ei-
nes der zentralen Thema der 4Fleet group. Wie Jochen Clahsen,
Manager 4Fleet Group DACH (Deutschland, Osterreich, Schweiz),
dazu in Disseldor! erlauterte, biete man _professionelles Reifen-
management und fachgerechien Autoserice alsintegrierte Flotien-
dienstieistung fiir Fuhrparks und Leasinggesellschaften®, und dies
mit dem Ziel, dem Kunden .maximale Wirtschafilichkeit sowie
Planungssicherheil™ zu geben. Die 4Fleet Group - ein Unternehmen
desGoodyear-Konzemns, Silz in Kdln = kinne dabei deutschiandweit
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FLOTTENGESCHAFT

Dienstigistungen an immerhin rund 900 Standorten erbringen;
ein ebenfalls Madchdeckendes Netzwerk™, so Clahsen.

Auchwenn im Markt unter den Dienstieistern insgesamt ein
Séttigungsgef(inl®, sprich: eine nur begrenzte Verinderung auf-
seiten des Angebots und der Anbieter von Reifen-, Réider- und
Autoserviceswahrzunehmen sei, so gebe es dem Manager 4Fleet
Group DACH zufolge doch einige Entwicklungen, die durchaus
Bewegung im Markt erzeugten. So sei man beider 4Fleet Group
beispielsweise lberrascht”, dass esim deutschen Marktimmer
noch groBe Flotten gebe, .die keine dezidierte Einkaufspolitik
in 3achen Reifen haben®, bilanzierte Clahsen die beiden Tage
in Diisseldort auf der Flotte!; dies berge durchaus Potenzial fir
neue Vertragsabschliisse.

Dasselbe gelte dariiber hinaus auch fir die riickldufige Re-
levanz von Full-Service-Vertrigen. Laut Clahsen nehme man
irn Markt zunehmend Bedarf an Vertrigen wahr, die eben .nur
den Reifen- und Autoservice umfassen”. In den Reihen der bei
der 4Fleet Group gelisteten Dienstleister gebe es immer mehr,
die beides kinnen.

Mittlerweile seien die Partner auch in Sachen E-Mobilitdt ent-
sprechendvorberettel, was eine zunehmende Verbreitung von Zer-
tifizierungen nach der Qualifikationsstufe 35 beweise, mit dem
auch Arbeiten am Hochvoltsystem erdaubt sind, wenn dieses
unter Spannung steht. In entsprechenden Qualifizierungen sieht
man beim Systemgeber Goodyear Retail Systems (Premio, HMI
und Quick) sowie bei der 4Fleet Group bekanntlich seit Langem
schon einen USFP (Unique Selling Point). .Je komplizierter, umso
besser®, lautet das Credo in Kéin, weil man doch um die Tatsache,
dass sich Qualitit eben leichter verkaufen lasse als keine oder
eine nur geringe Qualitit. Dies gelte umso mehr noch im Umgang
mit professionell arbeitenden B2B-Kunden.

Genau wie die Kollegen bei Driver Fleet Solution, so sieht
man auch bei der 4Fleet Group eine zunehmende MNach-
frage der Leasinggesellschaften, Autovermieter und anderer
Flotten und Firmenfuhrparks nach E-Autos. Viele Flotten
wollen jetzt umsteigen®, so Jochen Clahsen. Neben dem
vermeintlichen dkologischen Nutzen von E-Autos gehe es

FlEE .r’p.'-'a’."I'-'Eﬂ

yastian B (Vergdlst; links) und =
lFrlE.lhag& Fleet Solution) setzen mit FlaﬂFm-hm auf ﬂlﬂll‘l .sﬂnﬂmt
lichen Reifen- und Autoservice™, wobei gerade der JAutosendce nach
Herslellervorgaben® derzeit deutlich ausgebaut werde (Bild: HRZ/Ama
Borchers)
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bei diesem Trend vor allem um Fragen des Firmenimages
und der Modernitdt. Da Hersteller aber derzeit kaum noch
mit der Lieferung never E-Autos hinterherkimen - auf einen nau-
en 1D .4von WWmisse man mittlerweile rund anderthalb Jahre war-
ten =, nimmider Reifenersatz- und Autosendcebedarf der Kunden
natlrlich tendenziell zu, gleichzeitig gehe das Geschaft mit neuen
Winterkomplettradern, die eben nur einmal verkauft werden kin-
nen, aber auch zuriick. Dass Geschaftskunden zunehmend auf
Ganzjahresreifen setzen, ob nun bei konventionell oder eben
elektrisch angetriebenen Autos, sehe man zwar auch bei der
4Fleet Group. Dieser Trend sei aber noch eher schwach®, befand
der Manager 4Fleet Group DACH; von einer Beinahe-Dreiteilung
wie auf dem _normalen® Reifenersatzmarkt jedenfalls sei der
Flottenmarkt noch weit entfernt.

Ebentalls zu den gribiten Flottendienstleistern in Deutsch-
land gehdrt bekanntlich FleetPartner. Das Netzwerk ist ein
Zusammenschluss aus der Continental-Tochter Vergdlst und
Pneuhage - unter sich gleichberechtigte Partner - und etlicher
weiterer Handelspartner, wozu seit Anfang dieses Jahres auch
die Filialen der Team-Gesellschafter zihlen, die zuvor zusammen
mit Point S Servicequadrat gebildet halten. Wie Sebastian Becker
dazu in Disseldorf auf der Flotte! erlauterte, gehérten zu Fleet-
Partner mittlerweile deutschlandweitimmerhin 1,200 Standorte,
dabei seien die 168 Team-Standorte bereits inklusive. Folglich ist
klar, auch fur FleetPartner ist die Néhe zum jeweiligen Kunden
von uberragender Badeutung fir den Erfolg. Aber eben nicht nur
das, wie der Leiter GrofBiverbrauchergeschéft betonte.

Es sei darliber hinaus von zentraler Bedeutung, so Becker
weiter, dass man bei FleetPartner mit Dienstieistern zusammen-
arbeite, die das Flottengeschaft verstehen und dieses qualitativ
hochwertig, effizient und gleichbleibend gut erbringen”. Dies gelte
natiirlich umfassend fir den Reifenservice, zunehmend aber auch
fir den Autoservice. JAutoservice nach Herstellervorgaben, das
bavenwir deutlich aus®, meinte Becker auf der Flotte!: fir die 180
Verglist-eigenen Filialen sei dies bereits gang und gébe und fijr
viele der 230 Vergdlst-Franchisepartner in den verschiedenen
Bindungsstufen auch,

Far Car ¢ von Euromaster sind ,Prozessoptimierungen Gber Digita-
lisierung™ fur dn.- Hunu:ran mindestens genauso wichtig wie fir die Standorte
des Euromaster-Servicestittennetowerks (Bild: NRZ fArmo Borchers)

Neuzulassungen: Der relevante Flottenmarkt eilt zu
neuen Rekorden

ke Mirz 2023 hat sich der deutsche Plw Markt weiter erholl. Die Neuzulassungen kletlerten um 16,6 Prozent im
Vergleich zum Marz 2022. An die Nachirage vor Corona reichen die Meuzulassungen dabed noch nicht heran. Um
den Durchschastt der Jahre 2015 bis 2019 zu erreichan, misste der Markt noch um weitere 21 Prozent wachsen®,
heil es dazu in der Marz-Bilanz des Marktforschungsinstituts Dataforce. Doch bei den Privatiunden ist von der
Erholung bislang nur wenig zu spdren. lhie Neuzulassungen wuchsen im Mdisz nur um magere 2,1 Prazent. Der
relevante Flottenmarkt eilt zu neven Rekorden®, so Dataforce weiter.

Deutlich besser als bei den Privatkunden ist die Lage bei den Firmenwagen. Die milssen aulgrund ihrer
hohen Laufieistung von durchschnittlich rund 30.000 Kilometern pro Jahr regelmitig ersetzt werden. Nach den
Lieferengpdssen der letzten Jahre hat sich somit viel Nachirage angestaul.” So hat der relevante Flottenmarkt
mit einem Wachstum von 23,8 Prozent den Gesamtmarkt deutlich dbertroften. ,Doch das ist noch nicht alles®,
erginzt das Marktforschungsinstitut: 96.022 Neuzulassungen sind nach dem Dezember 2022 der zweithdchste
Monatswert in den bis 2001 rurickgehenden Dataforce-Aufzeichnungen. ,AvBerdem war der Flottenmarkt bislang
in allen drei Monaten des Jahres der wichligste Verkaufskanal noch vor dem Privatmarkt.

Auch die Eigenzulassungen von Fahrzeugbau (plus 22,5 Prozent), Fahrzeughandel (plus 20,8 Prozent) und
die Zulassungen der Autovenmiater (plug 43,7 Prozent) haben im Mirz deutlich zugelegt. Die hohen prozentualen
Steigerungen kommen aber vor allem durch die niedrigen Vergleichswerte zustande, schreibt Datatorce weiler.
Im Vergbeich zum Durchschnitt der Jahre 2015 bis 2019 erreichen 33,0 Prozent weniger Pkw den Markt (ber
diese Sondereinfiisse. Schndppchen mit einer stark rabattierten Tageszulassung kinnten aktuell nur wenige
Autokauler machen.

Der Weglall des Umweltbonus sowie fallende Kraftstoffpreise hitten augenscheinlich .das Interesse an
Verbrennungsmotoren noch einmal angekurbelt”, fasst Datatorce die Zahlen zusammen, die allerdings nur
geringe Unterschiede zeigen. Benziner und Benzinhybride wuchsen mit plus 28,4 Prozent noch etwas starker als
Elektroautos mit plus 28,0 Prozent. Auch der Absalz von Dieselfahrzeugen stieg um 14,0 Prozend. Der Zuwachs
an Selbstzindern wurde aber nur von Flotten (plus 24,0 Prozent) und sonstigen gewerblichen Zulassungen (plus

13,0 Prozent) getragen, wihrend die Dieselzulassungen von Privatkunden sogar um sechs Prozent nachgaben.

Auch bei der am starksten wachsenden Kraftstoftart muss zwischen Flotten- und Privatmarkl unterschieden
werden, Mit ginem Plus von 16,0 Prozent legen bei Privatkunden die Benziner vore. Fuhrparkbetreiber verzeichnen
mat 52,0 Prozent dias stirkste Wachstum bei batterieelektrischen Autos, den sogenannte BEVS. JEinig® seien sich
beide Gruppen hingegen nur in Hinblick aufl die Plug-in-Hybride: Diese verdoren 57.0 Prozent bei Privatkunden
und 31,0 Prozent in Flotten,

Der Transportermarkt blieb im Miarz
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Eritwichlung dos doutachen PloveMarkts nach Markisegmentian
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hinter dem Piw-Markt zorbck, Neuzulas-
sungen leichter Nutzfahrzeuge vnd Plow-
Utilities kletterten im Mdrz um genau zehn
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Das Geschifl von x und
(von links) von JB Fleet Solution ist die Umrdsiung von Fuhrparks aul
Ganzjahresreifen (Bild: NRZ/Amg Borchars)

Bei FleatPartner sieht man diesen _komfortablen One-Stop-
Service™ als wichtiges Angebot, um B28-Kunden fir das Fubr-
parkmanagement gewinnen zu konnen, die sich bisher vielleicht
ans Autohaus gebunden hatten, Der Grund ist kiar; die Stunden-
verrechnungssitze im Reifenfachhandel liegen bekanntlich deut-
lichunter denen der Autohiuser, was ein hohes Einsparpotenzial
berge. Interessant mache man sich durch einen solchen Rundum-
service auBerdem auch bei Kunden, die ihre Autos bei einem der
vielen nepen Anbieler aus Asien, Gblicherweise aus China, kaufen,
flir die es schlichtweg in Deutschland keine Autohausinfrastruktur
gibt; hier kinne Fleetpartner mit séiner Netzwerkstirke wie auch
mit seiner Reifen- und Autoservicekompetenz punkien.

Auch fiir Sebastian Becker sind die Themen Prozesskosten
sowie Service- und Abwicklungsqualitdt von zentraler Bedeutung,
will man im Umgang mit der anspruchsvollen B2B-Kundschaft
und den Wettbewarb um sie punkten. Ein wichliges Stichwort
dabei: die Systemintegration der FleetPartner-Plattform in die
Warenwirtschaftssysteme der Fleet-Partner-Dienstleister im
Reifenhandel. Stand heute kinne man die Plattform bereits Ober
Schnittstellen an die vier fihrenden Warenwirtschaftssysteme im
Markt anbinden, weitere sollen folgen. Damitentfalle das berlichtigte
Louble Keying®, also die doppelte Eingabe der Vorgangsdaten in
die eigeneWaremsirtschaft sowie indie Plattform; der Partner kénne
sich folglich ,voll und ganz um seine Wertschépfung kilmmern®,
Auierdem helfe diese Prozessoplimierung gerade in Zeiten, in
denen Personal knapp ist. Wie FleetPartner dazu zusammenfasst:
it unserem ganzheitichen Reifen- und Autoservice setzen wir
Qualitétsstandards fir die Flotte unseres Kunden.®

Den Fuhrparkkunden alles aus einer Hand zu bieten, darin
sehen auch die Verantwortlichen bei Euromaster eine ihrer
Kernkompetenzen. Wir bieten Reifenservice genauso wie
Autoservice, auch Glas, UV, Fiihrerscheincheck etc, gehdren
natirlich dazu®, betonte Carsten Fischer, bei Euromaster als
Bereichsleiter Verkauf verantwortlich, auf der Flotte! in Dissel-
dorf im Gespriach mit der NEUE REIFENZEITUNG. Dabei sei os
gerade der Autoservice, der von Leasinggesellschaften, Aulo-
vermietern und Flotten im Sinne eines ,One-Stop-Shoppings®
2unehmend nachgelfragt werde; das biete ,unseren Kunden gine

Fur und

{von links) von Apollo Tyres (Ger-
many) ging &5 auf dér Flotte! sinerseits darum, die .Markenbekanntheil
voranzulreiben®, anderseits um die Vorstellung dés neven EV-Ganzjah-
resreifens Veedestein Quatrac Pro BV (Bild: NRZ Amo Borchers)

riesige Zeitersparnis®, sagte Fischer und schob im Gesprach
nach: ,Genau in digse Richtung argumentieren wir.,® Semnices
wie Inspektionen nach Herstellervorgaben, der Wechsel von
Bremsen, der regelmiifige Olwechsel und vieles mehr seien
«Dei Euromaster als Full-Service-Provider nicht wegzudenken®,
hatte die Michelin-Tochter dementsprechend in ihrem Eintrag im
Messekatalog der Flotte! geschrieben.

Dabei komme gerade (ber Franchisepartner, die als Auto-
hauser ihr Werkstattgeschaft betreiben, weiteres Know-how in
die Organisation. Die JOrganisation®, die umfasst mittlerweile
bundesweit 385 Euromaster-Standorte, erganzt noch um die Part-
ner der EFR, der Einkaufsgesellschaft Freier Reifenfachhdndier,
deren 260 Gesellschafter aktuell mit iiber 300 Verkaufsstellen in
Deutschland und in Osterreich am Markt prisent sind.

Fur die Kunden mindestens genauso wichtig wie fir die
Standorte des Euromaster-Servicestittennetzwerks: ,Pro-
zessoplimierungen lber Digitalisierung®, wie Carsten Fischer
in Disseldorf erlduterte. Laut Euromasters Bereichsleiter Ver-
kauf sei es im Geschift mit ebenfalls professionellen Kunden
rittlerweile absolut unerlissiich, Dinge wie die Terminplanung
oder Rechnungsstellung digital abzuwickeln, von all den Dingen
in Sachen Auftragsfreigabe Ober das TyreCheck-System ganz
Zu schweigen; Euromasters Flottendienstleister miissten bei
Mutzung von TyreCheck in der Regel keine Daten doppell ein-
geben”. Fir die Datenerfassung am Fahrzeug selbst befinde
zich bei Euromaster derzeit gine neue Flegtcheck-App fir Plkw-
Flotten in der Erarbeitung. Diese laufe in Frankreich im Geschéft
mit Fuhrparkkunden bereéits im Probebetrieb; die Einflihrung in
Deutschland sei geplant.

Erganzt wird dieses fihrende Quartett der gerade im Bereich
Reifen- und Autoservice akiiven Flottendienstieister aus dem
Reifenmarkt noch um ATU Flottenldsungen. Der deutsche
Filialist aus Weiden in der Oberpfalz betreibt hierzulande 531
Werkstétten, 25 weitere in Osterreich, und bietet Geschiifts-
kunden dort ebenfalls ,mafgeschneiderte Komplettservices
und digitale Fuhrparkldsungen®.

Wenn in den vergangenen Jahren eine Entwickiung den
Reifenmarkt verdndert und thematisch bestimmt hat, dannwar es
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und von Kumbo Tire stellten das Ganzjahresneifen-

sortiment des Herstellers in den Mittelpunkt der Messeprisenz auf der Flotte!
in Disseldorf (Bild: NRZAmo Borchers)

die zur immer groferen Verbreilung von Ganzjahrasreifen. An den
erstjingstvon der NEUE REIFENZEITUNG veriffentiichten Statis-
tiken zum Reifenersatzmarkt Deutschland (siehe April-Ausgabe,
ab Seite 20) lisst sich klar erkennen: Der Consumer-Reifenmarkt
hierzulande niéhert sich immer mehr einer Dreiteilung zwischen
Winterreifen (2022: 14,6 Millionen abgesetzte Reifen), Sommer-
reifen {12, 1 Millignen) und Ganzjahresreifen (elf Millionen), wobei
im Trend ausschlieBlich die vermeintlichen Alleskdnner fir den
ganzjihrigen Einsatz deutliche Wachstumsraten zeigen. In den
Augen einiger dabei ein Wermutstropfen: Im Flottenmarkt hinkt
diese Entwicklung hinterher.

Die Umriistung aul Ganzjahresreifen, das ist das Kerngeschaft
von JB Fleet Solution. Bei dem Unternehmen von Joachim
Bachmann (Gesallschafter), dessen Geschiaftsiihrer Vater Jorg
Bachmann ist, heift dies ,Second OE", und zwar weil die Um-
ristung stattfindet, bevor die Flottenfahrzeuge auf den Markt

Abwickiungs-

infic Ve Solution.ae
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(Reifen Hinghaus)
rickien auf der Flotte! das Thema Phw-Reifenrunderneuerung in den Fokus
des deutschen Flatlenmarktes (Bild: NRZ /Ao Borchers)

(Rigdon; links) und

kommen. Die Umristung selbst findet an sogenannten Car-
ports baw. Autoterminals statt, das sind Dienstieistungs-Hubs
fir GroBkunden; JB Fleet Solution wiederum liefert dazu die
Ganzjahresreifen, nicht aber die Dienstigistung des Umriistens,
und kauft die Demontagereifen an, im Markt auch als sogenannie
Demo-Reifen bekannt.

Wie die Bachmanng im Gesprich mit dieser Zeitschrift auf
der Flotte! erkldrten, sehe man den Trend hin zu speziellen E-
Autorreifen, oftmals mit JEV® markiert”, {noch) als kritisch an. Das
Problem: Der stark steigende Bedarf der Fuhrparkkunden nach
Elektroautos schlage bei JB Fleet Solution als steigende Machfrage
nach EV-Ganzjahresreifen durch. Man nehme beiden Kundenzwar
mitunter noch ein geringes Bewusstsein fir spezielle EV-Reifen
wahr, dennoch gebe es - Stand heute — imimer nach nur rechil we-
niga Anbieter, die solche Reifen mit Allseason-Profilen anbieten.
Die bereits verfigbaren Profile allerdings liefen sichim Vergleich

REIFENMANAGEMENT UND SERVICE
FUR IHREN FUHRPARK
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